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Dit betreft het een extra opdracht voor het maken van een vraagvoorspelling met behulp van de 

Moving Annual Total (MAT) methode, zie ook vraagvoorspelling-voorbeeld op de website voor een 

uitgewerkt voorbeeld van deze methode. De opdracht is: maak aan de hand van de werkelijke 

omzetgegevens en de MAT-methode een vraagvoorspelling voor 2017, rond de cijfers uiteindelijk af 

maar werk in de tussenstappen met onafgeronde cijfers.  

 

Jaar Kwartaal Afzet MAT 1 MAT 2 Trend Seiz. 1 Seiz. 2 Seiz. 3 Seiz.4 

2013 1 102        

          

 2 70        

          

 3 82        

          

 4 104        

          

2014 1 108        

          

 2 78        

          

 3 80        

          

 4 108        

          

2015 1 110        

          

 2 78        

          

 3 90        

          

 4 114        

          

2016 1 118        

          

 2 86        

          

 3 90        

          

 4 122        
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